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Seminar

Moderny predaj - principy a stratégie (ako predavat aj
v tazkych c¢asoch)
Martin Misik

Cielom skolenia je priviest Gc¢astnikov k porozumeniu zmien, ktoré sa udiali v oblasti predaja za posledné roky a ukazat im
cestu, ako byt Uspesny aj case, ked'je trh nasyteny a zdkaznici uz maju takmer vsetko vyrieSené.

Terminy a prihlaska

Datum Cas Miesto Cena

K tomuto seminaru nie su v sucasnej dobe vypisané Ziadne terminy. O novo vypisanych terminoch Vam radi
napiseme, pokial ndm nechate kontakt.

Ceny sU bez DPH 20 %.

Lektor
Martin Misik

Konzultant a $kolitel predaja s viac ako 20-ro¢nou praxou v obchode. Studuje moderné trendy v predaji a aplikuje ich do
kazdodennej praxe. Vyskolil uz viac ako 12.000 predajcov a dodnes vedie 10-¢lenny obchodny tim vo firme, ktora sa pocas
jeho pdsobenia stala a uz niekol'ko rokov si udrziava poziciu lidra vo svojom segmente.
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